FRAMEWORK DE VENDAS

1. CONEXAO

APROXIMACAO

Familiaridade - Reflexo

PROJECAO
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Intencao - Interesse - Objetivo
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AUTORIDADE
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Porque eu?

Coletivo Efkz™

2. DESCOBERTA

DUAS ILHAS
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Agora - Futuro

OBSTACULOS

O que esta no caminho?

IMPACTO
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Oportunidade - Esforco

3. DIAGNOSTICO

CONFIRMACAO
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Resuma - Isso ajudaria?

PRESCREVA
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Liste os Beneficios

FECHAMENTO
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Confirmacao - Comprometimento

4. PROPOSTA
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Entregaveis - Investimento

OBJECOES
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Sinal verde - Oferta

PROXIMOS PASSOS

Termos basicos - Concordar



